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What’s the bottom line? 알아보기 

• Bottom line  

• *가격을 얘기할 때: 파는 사람과 사는 사람 둘 다 손해

를 보지 않을 정도의 가장 싼 가격”  

• *이야기의 본질을 물을 때: ‘핵심, 요점’ 

 

• What’s the bottom line?  

• 얼마까지 줄 수 있나요? 



What’s the bottom line? (대화) 

(conversation) 

• Julie: Hey, John, are you still interested in doing 

my roof repairs? 

• 이봐 조, 우리 집 지붕 수리하는 거 아직도 관심 있는 

거야? 

• John: Well, yes, but I can tell you it’s not going to 

be cheap. 

• 응, 그럼, 하지만 싸게 해 줄 수는 없어. 

• Julie: Okay, what’s the bottom line? 

• 좋아, 얼마면 되는 거야? 

• John: I’ll be up front(직면하는) with you.(단도직입

적으로) 

• 단도직입적으로 말할게. 

 

 



What’s the bottom line? (대화) -2 

(conversation) 

• Julie: I prefer it that way No beating around the 

bush.(빙빙 돌려 말하지 말고) 

• 나도 그게 좋아. 빙빙 돌려서 얘기하지 말고. 

• John: Well, it’s going to cost about $800 with all 

the materials.(재료) 

• 음, 재료비 모두 포함해서 800불 정도 들 거야. 

• Julie: I expect it to be more expensive. 

• 비쌀 거라고 예상했어. 



• What’s the cheapest price you can offer? 

• 제시할 수 있는 가장 싼 가격은 얼마죠? 

• Don’t beat around the bush. 

• 빙빙 돌려서 얘기하지 마. 

• Let’s get to the point. 

• 본론으로 들어가자. 

• It was a real good deal. 

• 아주 싸게 샀어. 

What’s the bottom line? (예문학습)   



There are pros and cons. 알아보기 

• 상대가 제안한 의견이 좋은 점도 있는 반면 나쁜 점도 

있을 때 표현 할 수 있는 표현이, ‘장단점이 있다’ 이다.  

• There’s good side and a bad side.  

• 세련된 표현으로는 

• There are pro and cons.  



Off the top of my head. (대화) 

(conversation) 

• Michael: I don’t know whether or not(~인지 아닌지)  

I should accept Mr. Hart’s promotion(승진) or accept 

that new job in Seoul. 

• 하트 씨의 승진 제안을 수락해야 할지 서울의 새 직장 제

의를 수락해야 할지 모르겠어. 

• Anne: It’s a tough decision. 

• 어려운 결정이지. 

• Michael: In one way(한편으로는) it would be better 

to accept the promotion and in another way(또 다른 

면에서는) it would be better to go to Seoul. 

• 한 편으로는 승진을 받아들이는 게 나을 것 같고, 또 다른 

한편으로는 서울에 가는 게 나을 것 같고. 



There are pros and cons. (대화) -2 

(conversation) 

• Anne: There are pros and cons to every situation. 

• 어떤 상황에나 장단점이 있지. 

• Michael: That’s the tough part, deciding which has 

more pros. 

• 어느 게 더 유리한지 결정하는 게 어렵네. 

• Anne: Why don’t you list(목록을 만들다) the 

advantages and disadvantages (이 점, 불리한 점) for 

both jobs and then decide which is better for you? 

• 양쪽의 장단점을 모두 적어 본 다음 어느 게 더 나은지 

결정하는 게 어때? 

• Michael: Thanks. That’s a good idea. 

• 고마워, 그게 좋겠다. 



• There are advantages and disadvantages. 

• 장단점이 있지. 

• There’s a good side and bad side. 

• 좋은 면이 있으면 나쁜 면도 있어. 

• I have an advantage over you. 

• 내가 너보다 유리한 입장이야. 

There are pros and cons. (예문)  
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